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 INFORMATION

avec

Vous êtes préparateur (trice) en CDI
spécialisez-vous

 avec le titre

Conseillère (er) en Dermo-Cosmétique
Titre certifié de niveau IV *

Formez-vous en restant en poste
avec la Période de Professionnalisation

        Préparateur (trice)
en pharmacie



Dans un contexte concurrentiel fort, les pharmacies 
se démarquent grâce à la qualité du conseil de l’équipe.
À un poste clé de l’officine, les préparateurs (trices) 
doivent allier connaissances techniques, scientifiques 
et sens relationnel. Celui-ci passe par la maîtrise de 
la vente mais aussi par une compréhension fine des  

demandes des clients et de leurs comportements. Cette habileté de commu-
nication, vraie valeur ajoutée, est source de différence et de fidélisation.

Mener un entretien de vente pour 
conseiller :

- Les produits et soins du visage  
et du corps pour l’enfant, la femme et 
l’homme.
- Les soins relatifs au bébé et  
à la femme enceinte.
- Les soins solaires.
- Les produits capillaires.
- Les produits de maquillage.
- La phytocosmétique et aromathéra-
pie.

- Assurer la mise en avant des produits.
- Mettre en place une vitrine.
- Réaliser un événementiel (définir 
un objectif d’animation, le mettre en 
oeuvre et l’évaluer.)
- Appliquer une stratégie commerciale 
(élaborer une stratégie, définir une  
action et l’évaluer.)

- Identifier les éléments constitutifs d’un espace 

animation.

Maîtriser le protocole d’application  

des produits.

- Réaliser un maquillage.

- Réaliser une fiche conseil.

 Programme de la formation 

TÉMOIGNA
GES

R. H : «Je ne regrette p
as de m’y être 

engagée. J’ai appris énormément sur 

moi, sur les autres et sur les cosméti-

ques, bien sûr ! »

AC.B : « L’intervention des profes-

sionnels était très
 enrichissante. »

C.B : « C’est une formation intéres-

sante et c
onstructive, qui apporte de la 

confiance en soi. »
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Conseiller le client Animer l’axe parapharmacie

 Animer des ateliers

- Gérer la procédure d’inventaire.

- Intégrer les étapes d’une commande.

- Maîtriser les techniques de négociation.

 Participer à la politique d’achat



Un dispositif gagnant pour tous

- Vous vous formez tout en restant en poste,

- Votre salaire reste identique,

- L’employeur reçoit une prise en charge forfaitaire de 6320 

euros pour les 15 mois de formation,

- Le coût de la formation est pris en charge par l’OPCA  

de l’employeur.

CE DISPOSITIF EST ADAPTE AUX SALARIES EN CDD

(Contrat de Professionnalisation)

Dates de la formation : de septembre 2010 à décembre 2011.

Lieu de formation : Institut de Formation Supérieure MESLAY, MONTAIGU,
35 km au sud de Nantes

        

Déroulement de la formation

 

  Un rythme de formation en alternance
Une formation en Période de Professionnalisation  : 15 mois de formation 
(632 heures)

75 % temps en entreprise, 25 % temps en cours à raison de  :
    - 3 semaines par mois en entreprise,
    - 1 semaine par mois à l’Institut de Formation Supérieure MESLAY

TÉMOIGNA
GES

R. H : «Je ne regrette p
as de m’y être 

engagée. J’ai appris énormément sur 

moi, sur les autres et sur les cosméti-

ques, bien sûr ! »

AC.B : « L’intervention des profes-

sionnels était très
 enrichissante. »

C.B : « C’est une formation intéres-

sante et c
onstructive, qui apporte de la 

confiance en soi. »
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  Conditions d’admission

*Niveau pré-requis à l’entrée en formation : BP Préparateur (trice) en Pharmacie  
ou Bac avec ou sans expérience professionnelle



L’Institut de Formation 
Supérieure Meslay a,  
depuis 50 ans, diversifié 
son action dans deux  
secteurs  :  
la formation et le conseil  
en entreprise

ACTIONS DE FORMATION  :

Secteur de l’Entreprise  :
- Formation Adjoint de  
Dirigeant PME-PMI (titre 
AFPA de niveau III)
- Développeur de projet en 
entreprise

Secteur Social  :
- Formation  de Directeur 
d’Etablissement de  
l’Intervention Sociale (titre 
certifié de niveau I)
- Formation CAFERUIS  
(Diplôme d’État de niveau II)

MISSIONS DE CONSEIL : 
 

dans le secteur social et le 
secteur entreprise (audit, 
conseil, formation)

Les résultats de l’IFS Meslay  :
- Actuellement plus de 2 500 
stagiaires sont en poste  
en France
- 85% des stagiaires formés 
trouvent un emploi stable 
dans les sept mois suivant  
une  formation qualifiante.

Un environnement de qualité 
pour la formation

Situé dans un lieu de caractère, 
l’Institut de Formation Supérieure 
MESLAY se situe à la sortie de 
Montaigu (à 35 km au Sud 
de Nantes, accessible par  
l’autoroute, environ 45 mn.)

Des navettes SNCF font le  
trajet entre Montaigu et 
les grandes villes attenantes 
(Nantes, La Roche sur Yon…)

Hébergement et restauration  
intégrés permettent d’accueillir 
les stagiaires du lundi au vendredi.

MESLAY
La Guyonnière
85600 MONTAIGU
Tél. : 02 51 48 84 83
Fax : 02 51 46 37 95
m.chapelain@meslay.org
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